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Highlights H1/Q2 2018

 H1: Gesamterlöse auf 310,6 Mio. Euro gesteigert; Konzernergebnis mit 9,8 Mio. 

Euro (10,5  Mio. Euro) auf dem hohen Niveau des Vorjahrs 

 Breit angelegtes Wachstum in nahezu allen Beratungsfeldern

 Q2: Leichtes Wachstum in der Altersvorsorge, Gesamterlöse mit einem Plus von 4 

Prozent; Abstriche beim Ergebnis aufgrund verschiedener Effekte 

 Ausblick unverändert: 2018 EBIT auf Höhe des operativen EBITs des Vorjahrs 

(46,7 Mio. €) erwartet – trotz hoher Zukunftsinvestitionen in den Hochschulbereich 

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen
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H1: Gesamterlöse um 3 Prozent über Vorjahreswert

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

Gesamterlöse H1
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H1: Gesamterlöse kontinuierlich ausgebaut
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Gesamterlöse Q2 und H1

In Mio. Euro
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Wachstum in nahezu allen Beratungsfeldern

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

Umsatzerlöse

Q2 2018  in % Q2 2017

Altersvorsorge

Vermögensmanagement

Sachversicherung

Krankenversicherung

Finanzierung*

Immobilienvermittlung**

Übrige Beratungsvergütungen

Erlöse aus dem Zinsgeschäft

In Mio. Euro

*ohne MLP Hyp
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** 2017 in „Übrige Beratungsvergütungen“ enthalten
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Betreutes Vermögen erreicht Rekordwert

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

In Mrd. Euro

Jeweils zum Stichtag 31.12., außer H1 2018

Betreutes Vermögen MLP Konzern
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Erfolgreiches Neugeschäft in der Altersvorsorge

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

Beitragssumme des Neugeschäfts Altersvorsorge

In Mio. Euro
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H1: EBIT von 12,1 Mio. Euro erreicht

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

Gewinn- und Verlustrechnung

Q2 2017
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Stabile Bilanz

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

Eigenkapitalquote: 17,7 %

Eigenmittelquote: 17,4 %

Eigenmittel bei 266 Mio. Euro

In Mio. Euro

Aktiva 31.12.2017 30.06.2018

Immaterielle Vermögenswerte 161,8 158,7

Finanzanlagen 158,5 149,9

Forderungen gegen Kunden aus dem Bankgeschäft 702,0 722,4

Forderungen gegen Kreditinstitute aus dem Bankgeschäft 634,2 676,6

Sonstige Forderungen und andere Vermögenswerte 125,7 137,8

Zahlungsmittel 301,0 331,6

Passiva

Eigenkapital 404,9 400,0

Rückstellungen 88,7 79,5

Verbindlichkeiten gegenüber Kunden aus dem Bankgeschäft 1.439,8 1.554,8

Verbindlichkeiten gegenüber Kreditinstituten aus dem Bankgeschäft 61,4 73,4

Andere Verbindlichkeiten 154,9 138,5

Total 2.169,5 2.260,1
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Anzahl Familienkunden steigt auf 535.100

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

Familienkunden Kundenberater
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Strategische Agenda 2018

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

Organisches Wachstum Anorganisches Wachstum
Fortsetzung 

Kostenmanagement

• Stärkung des Hochschulsegments im 

Privatkundengeschäft: durch 

Fokussierung auf Gewinnung junger 

Berater und Kunden

• Weitere Verbreiterung der Erlösbasis: 

vor allem durch weiteren 

Ausbau von Vermögensmanagement und 

Sachversicherung

• Beschleunigte Umsetzung der 

Digitalisierungsstrategie: insbesondere 

Erweiterung digitaler Informations- und 

Serviceangebote 

MLP Gruppe strebt weiterhin 

Akquisitionen an und ist in drei Bereichen 

dafür offen:

• im Marktsegment FERI 

• im Marktsegment DOMCURA

• im Privatkundengeschäft von MLP 

• 2017 strukturelle Senkung der 

Kostenbasis weiter vollzogen –

fortlaufendes Effizienzmanagement

• Gleichzeitig Investition in 

Zukunftsprojekte

Stoß-

richtung

Umsetzung

MLP unabhängiger von kurzfristigen Markteinflüssen machen und bereits erreichtes Gewinn-Niveau weiter steigern

1 2 3
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Beschleunigte Umsetzung der Digitalisierungsstrategie

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen
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Verbreiterung der Erlösbasis erfolgreich fortgesetzt

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

In Mio. Euro

Provisionserlöse im ersten Halbjahr (alle Sparten, exkl. Altersvorsorge)
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Strategische Agenda 2018
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Organisches Wachstum Anorganisches Wachstum
Fortsetzung 

Kostenmanagement

• Stärkung des Hochschulsegments im 

Privatkundengeschäft: durch 

Fokussierung auf Gewinnung junger 
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Sachversicherung

• Beschleunigte Umsetzung der 
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Erweiterung digitaler Informations- und 

Serviceangebote 

MLP Gruppe strebt weiterhin 

Akquisitionen an und ist in drei Bereichen 

dafür offen:

• im Marktsegment FERI 

• im Marktsegment DOMCURA

• im Privatkundengeschäft von MLP 

• 2017 strukturelle Senkung der 

Kostenbasis weiter vollzogen –

fortlaufendes Effizienzmanagement
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MLP unabhängiger von kurzfristigen Markteinflüssen machen und bereits erreichtes Gewinn-Niveau weiter steigern
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Ausblick auf das Jahr 2018 bestätigt
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Erlöse 2018

Altersvorsorge +

Vermögensmanagement 0

Krankenversicherung 0

Sachversicherung +

Finanzierung 0

Immobilienvermittlung ++

sehr positiv: ++, positiv: +, neutral: 0, negativ: -, sehr negativ: --

Qualitative Einschätzung der Umsatzentwicklung

MLP erwartet ein EBIT 2018 auf Niveau des operativen EBITs 2017 –

da 2018 keine Sonderaufwendungen anfallen, steigt das EBIT deutlich

Ergebnisentwicklung
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EBIT expenses
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15,4
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* * Operatives EBITexpensesSonderaufwendungen
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Zusammenfassung

 MLP hat in den ersten sechs Monaten eine solide Basis gelegt

 Strategische Initiativen verlaufen planmäßig und zeigen weitere Erfolge

 Entscheidend im Geschäftsmodell bleibt weiterhin das zweite Halbjahr, vor 

allem das Schlussquartal

 Prognose bestätigt: Trotz substanzieller Investitionen in die Zukunft erwartet 

MLP ein EBIT auf dem Niveau des operativen EBITs im Vorjahr in Höhe von 

46,7 Mio. Euro

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen
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Kontakt

MLP H1/Q2 2018 Geschäftszahlen

MLP Corporate Communications

Alte Heerstr. 40

69168 Wiesloch

Deutschland

Frank Heinemann, Leiter Externe Kommunikation

Andreas Herzog, Leiter Investor Relations und Financial Communications 

Tel.: +49 (0) 6222 308 8320

Fax: +49 (0) 6222 308 1131

investorrelations@mlp.de

www.mlp-se.de


